
Att hantera sina immateriella tillgångar rätt är en förut-
sättning för företagare som vill lyckas utomlands. Sveriges 
Allmänna Utrikeshandelsförening och PRV hade torsdagen 
den 26 februari ett fullsatt frukostseminarium  med fokus på 
export och immateriella tillgångar, med Kina som exempel. 

Viktigaste medskicken
Panelen sammanfattade sina viktigaste medskick om export och 
immaterialrätt i Kina i några handfasta råd:

• Se till att ha lokal närvaro och en långsiktig planering
• Välj dina samarbetspartners med omsorg
• Förbered dig väl och ha en strategi för hur du tar hand om 

dina immateriella tillgångar
• Tänk efter före, och var medveten om vad du gör
• Ligg steget före de som piratkopierar

Här kan du som inte kunde vara på plats ta del av de viktigaste 
punkterna.



Rubrik 
Martin Lidén, kundansvarig på PRV, konstaterade vid en inledan-
de överblick att betydelsen av immateriella tillgångar ökar, och 
utgör idag den största delen av värdet i många verksamheter. Hans 
tips till dig som ska exportera till Kina:

• Lär känna din nya marknad och ha koll på affärsklimat, kultur 
och efterfrågan

 Hur marknaden ser ut påverkar hur du bör utforma ditt er-
bjudande och därmed hur du använder immaterialrätt för att 
paketera dina tillgångar. 

• Fundera på hur det juridiska läget ser ut i landet
 Respekteras  immateriella rättigheter på marknaden? Behöver 

du kontrollera att du inte gör intrång i någon annans rättig-
heter? Anpassa din affärsmodell och hur du ska hantera dina 
immateriella tillgångar efter detta. Immateriella rättigheter är 
dock inte ett självändamål – ibland kan hemlighållande eller av-
tal vara en bättre strategi.

• Utgå från din anpassade affärsmodell
 Gör medvetna, väl underbyggda val. Anlita gärna en rådgivare 

som är van vid den marknad du ska ut på.

Här tar du del av Martin Lidéns presentation

Affärsklimatet i Kina
Karin Grauers, advokat och representant för Business Sweden, har 
mångårig erfarenhet av Kinas företagsklimat. Hon vittnade om en 
tydlig värderingsresa och hur Kina medvetet arbetar för att ”Made 
in China” ska gå från skällsord till att signalera hög kvalitet och 
innovation. 

Grauers belyste även vikten av att som företagare vara tidigt ute 
och till exempel registrera sitt varumärke på den kinesiska mark-
naden. Att köpa tillbaka det eller driva en rättslig process är myck-
et kostsamt och tidskrävande. 

Utländska produkter som importeras i Kina har renommé att vara 
av hög kvalitet, något som Grauers lyfte betydelsen av för företa-
garens marknadsföring.  

– När en kinesisk aktör kopierar en vara och säljer för en tiondel 
av priset går kvaliteten förlorad. Se därför till att lyfta service, un-
derhåll och garantier som följer med köpet av ditt original. 

Här tar du del av Karin Grauers presentation
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Hantering av immateriella tillgångar i Kina
 – Ericssons erfarenheter
Andreas Iwerbäck ansvarar för Ericssons patentlicensieringar i 
Kina där de verkat i 100 år. I Kina finns många företag som är 
stora trots att de ”bara” verkar nationellt.  Kinesiska företag med 
global närvaro är dock oftast lättare att prata patentlicenser med, 
menar han.

Iwerbäck konstaterar en gradvis ökande medvetenhet kring vikten 
av innovation, och därmed immaterialrättens betydelse i Kina. 

Iwerbäck konstaterar att Kina för några år sedan var känt för att 
vara bäst på piratkopior. Idag är det Kina som leder utvecklingen.

– Du som ska ut på den kinesiska marknaden vinner mycket på att 
vara förberedd och ha en plan för din närvaro i landet. Du måste 
vara beredd att investera tid och resurser, och lokal närvaro är 
absolut nödvändig.

Här tar du del av Andreas Iwerbäcks presentation

Hantering av immateriella tillgångar i Kina 
– Awapatents erfarenheter
Yuan Qi, jurist och kinesisk koordinator från Awapatent, redogjor-
de bland annat för hur piratkopierade ”svenska” varumärken och 
produkter säljs billigt i Kina via internet. Qi betonade vikten av 
att skydda sina tillgångar i Kina då många företag tillverkar sina 
produkter där.

När det gäller lagstiftningen för immaterialrätt är skillnaden mel-
lan Kina och Europa inte speciellt stor. Kina är anslutet till de 
viktigaste internationella konventionerna. Det ska inte likställas 
med att den praktiska hanteringen fungerar likadant. Det finns 
dock ett rättssystem och domstolarna har blivit både effektivare 
och försetts med högre kompetens de senaste åren.  

Qi ser också en utveckling där kinesiska investerare är intresse-
rade av att satsa i utländska bolag för att skapa förutsättningar 
för utveckling i Kina. För att de ska vara intresserade av att göra 
sådana investeringar måste de immateriella rättigheterna finnas på 
plats för att säkra den potentiella affären även på den kinesiska 
marknaden.  

Här tar du del av Yuan Qis presentation


